Zasady wspotpracy beGame — Partner
Handlowy

. Podpisanie umowy — zawarcie umowy Kontraktora z beGame w celu
rozpoczecia wspobipracy.

. Przekazanie materiatéw handlowych — otrzymanie pakietu startowego
zawierajgcego katalogi, ulotki oraz gry pokazowe do prezentacji klientom.

. Szkolenia produktowe — udziat w regularnych szkoleniach online
dotyczacych oferty i produktdéw beGame.

. Pozyskiwanie klientéw — aktywne rekomendowanie i pozyskiwanie klientow
zainteresowanych zakupem gier.

. Rejestracja klienta — zgtoszenie NIP zainteresowanego klienta poprzez
dedykowany formularz online.

. Podglad zaméwien — korzystanie z udostepnionego pliku z biezacym
statusem pozyskanych zamowien.

. Raport sprzedazy — do 3. dnia kazdego miesigca przesytane sg dane
dotyczace sprzedazy z poprzedniego miesigca.

. Wystawienie faktury — partner wystawia jedng zbiorczg fakture miesieczng
do 5. dnia miesigca (za miesigc poprzedni).

. Wyptata wynagrodzenia — srodki sg przelewane na konto partnera do 10.
dnia miesigca (za miesigc poprzedni).
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